


Un emprendedor es una persona que está 
dispuesta a tomar riesgos, iniciar un negocio, 
conseguir recursos y producir bienes y 
servicios, con el propósito de generar 
beneficios u otro tipo de recompensas.

Replicar/reproducir bienes y servicios 
similares a los ya existentes.

Amplificar

Innovar al ofrecer alternativas o mejoras a las 
opciones de bienes y servicios ya existentes. 

Innovar

Tiene menos de 10 trabajadores y sus ventas 
anuales no superan los $4 millones de pesos. 
La mayoría de los emprendimientos inician en 
este nivel.

Las empresas se clasifican 
de acuerdo a la cantidad de 
personas contratadas y las 
ventas anuales.

→

Panorama del Emprendedor1
Anímate a materializar tu idea, que no se quede en el aire. 
Pon a prueba tus habilidades, identifica oportunidades y 
aprovecha al máximo la información para poner en 
marcha tu plan de negocio.

¿Qué hace un 
emprendedor?

Micro
Tienen entre 11 y 30 trabajadores, sus ventas 
van desde los $4,000,000 hasta los 
$10,000,000 de pesos al año.

Pequeña
Su plantilla laboral tiene entre 31 y 100 
trabajadores, genera ventas anuales entre los 
$100 y $250 millones de pesos. 

Mediana
Plantilla de más de 101 trabajadores, con 
ventas anuales superiores a $250 millones de 
pesos. 

Grande

Investiga cómo te vas a constituir legalmente y los requisitos que 
te piden. ¿Vas a emprender de manera individual o con otras 
personas que serán tus socios? Es recomendable que lo tengas 
claro desde el principio y lo formalices para evitar riesgos a futuro. 

ESTABLECIMIENTOS

4 % 0.8 % 0.2 %

PERSONAL OCUPADO

INGRESOS

14.7 % 15.9 % 31.6 %

14.2 %

52.2 %
Las MIPYMES representan más 
de la mitad de los ingresos

* Consulta las sociedades mercantiles 
en la Secretaría de Economía.

16.1 % 21.9 % 47.8 %

Fuente: INEGI. Resultados oportunos 
de los Censos Económicos 2019.

EMPRENDER CON SOCIOS

EMPRENDER INDIVIDUALMENTE

Tienes dos opciones: por el régimen de persona física, es ideal si el 
emprendimiento requiere solo de tus aptitudes ó del apoyo de un 
grupo reducido de colaboradores; cuentas con la mayor parte del 
recurso económico necesario para arrancar y el proyecto supone una 
administración simple. O bien, por Sociedad por Acciones 
Simplificada, es el único tipo de sociedad mercantil mexicana que 
puede ser constituida tan sólo por una persona física; la diferencia es 
que se protege lo que a ti te pertenece distinguiendo entre los bienes 
particulares y los de la sociedad.

Al emprender con socios, constituye una empresa o sociedad que, 
en términos jurídicos, se considera una persona moral. Las 
sociedades mercantiles mexicanas son siete y se diferencian entre 
sí por: el capital necesario para constituirlas, las obligaciones que 
adquieren los socios, la forma de administración de la sociedad y la 
cantidad de ingresos anuales permitidos. *

95 %

37.8 %

Casi el total de 
los establecimientos

Gran parte del 
personal ocupado








